
Poate salva status quo-ul mai multe vieți?

I. Context

II. CONSTRUIREA CAZULUI

Transplantul de organe este o procedură care 
ajută anual sute de mii de oameni să redevină 
indivizi activi. Datorită succesului pe care 
această intervenție o are, numărul persoanelor 
care doresc un transplant depășește numărul 
donatorilor.

ȘTIAȚI CĂ...
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pentru un transplant 
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decedat al familiei
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Cu toate că în Europa

sunt 17,5 donatori la un milion de locuitori

dispuși să-și doneze 
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decedat al familiei
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În România

sunt doar 6,6 donatori la un milion de locuitori

România este pe penultimul loc la nivel european

Spania 35,3
Croația 33,56
Belgia 30,1
Malta 30
Portugalia 28,1

Grecia 6,9

Islanda 6,7
Cipru 5,5
România 3,6
Bulgaria 0,5

Media UE 17,5
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Numărul de donatori la un million de locuitori UE în 2012
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Numărul pacienților înscriși 
pe listele de așteptare 

Numărul transplanturilor

Procentul pacienților înscriși 
pe listele de așteptare care au
beneficiat de un transplant 
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În România doar 5,6% dintre pacienții 
înscriși pe listele de așteptare 
au beneficiat de un transplant

 Media: 5,6% 



III. STRATEGII

V. CONCLUZII ȘI RECOMĂNDARI

1. existența unui consimțământ din partea individului 
privind disponibilitatea de a fi donator

2. decesul donatorului în anumite condiții

3. existența infrastructurii necesare pentru prelevarea
 organelor și realizarea transplantului

4. compatibilitatea dintre pacient și organul transplantat

Etapele procesului de prelevare și transplant al organelor:

STRATEGII VEHICULATE PENTRU 
CREȘTEREA NUMĂRULUI DE DONATORI

reglementarea 
unei piețe a organelor01 stimulente financiare oferite 

familiilor donatorilor02

considerarea organelor ca  
bunuri publice după deces03 prelevarea organelor 

criminalilor, după deces, pentru 
a recompensa răul social

04

creșterea numărului 
de donatori aflați în viață05 campanii de informare pentru a 

crește gradul de conștientizare 
al populației față de această 
problemă

06

Țări care par similare, dar care prezintă rate diferite de donatori

Danemarca SuediaGermania AustriaOlanda Belgia

4,25% 85,90%12% 99,98% 98%27,5%

De ce se întâmplă asta?
Există două stări posibile (status quo-uri): 
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opt-in
consimțământ explicit 

opt-out
consimțământ implicit

ești donator de organe implicit (din momentul nașterii) 
și trebuie să urmărești un traseu birocratic 

dacă vrei să ieși din această categorie 
 

devii donator prin alegere/voluntar 

un sistem 
de tip opt-out

un sistem 
de tip opt-in

Rata consimțământului în funcție de țară:

Definirea status quo-ului în România

într-un experiment pilot la care au participat 206 studenți privind 
disponibilitatea de a fi donator de organe în funcție de trei contexte:
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PERSOANELE CU UN STATUS QUO DE TIP OPT-OUT 

AU DE 3,46 ORI MAI MULTE ȘANSE 
SĂ DEVINĂ DONATORI DECÂT ÎN CELELALTE CONTEXTE

NUMĂRUL DONATORILOR ESTE MULT MAI MIC DECÂT 
NUMĂRUL PERSOANELOR CARE AU NEVOIE DE UN TRANSPLANT 

CREȘTEREA NUMĂRULUI DONATORILOR 
ESTE UN PAS IMPORTANT ÎN REMEDIEREA PROBLEMEI

MODIFICAREA STATUS QUO-ULUI 
POATE FI O SOLUȚIE IEFTINĂ ȘI EFICIENTĂ 

PENTRU A DIMINUA PROBLEMA

Această cercetare are un caracter pilot și este realizată 
de Centrul de Studii Comportamentale. Pentru mai multe detalii,

 contactați-ne la contact@comportamentale.ro

IV. METODĂ DE LUCRU


